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Сейчас Вы изучите второй урок моего курса. Напомню, что реальную пользу Вы получите только если действительно выполните все мои задания и примените на практике те инструменты, которые я Вам даю, причем в ближайшие дни.
Если Вы ощущаете, что лень делать мои задания, то рекомендую посмотреть запись моего вебинара "Как преодолеть лень в себе и окружающих".
Если не хватает времени - "Как организовать себя, или особенности национального тайм-менеджмента".
Урок 2. Продвижение и продажа вашего продукта
Есть продажи - есть бизнес. Нет продаж - нет бизнеса. Вы можете не очень глубоко разбираться в своем продукте, можете не быть гуру в финансах. Но если Вы не любите / не умеете продавать, бизнесом Вам лучше не заниматься.Именно продажи - его суть. Нет ничего грустнее, чем классный продукт, который не могут продать.
Конечно, на определенном уровне развития компании Вы наймете продавцов. Но, во-первых, продажами на VIP-уровне все равно заниматься именно Вам. А, во-вторых, технологию продаж все равно нужно выработать основателю бизнеса, и затем передать ее своим подчиненным. Так что готовьтесь к тому, что Вы - первый продавец в своем бизнесе.
Чтобы не растекаться мыслью по древу, предлагаю вам посмотреть запись моего вебинара "Как создать эффективную систему продаж"(вот ссылка на скачивание). Там сказано все, что нужно Вам сейчас, и даже сильно больше.
Проработайте мою статью "Как создать в компании систему маркетинга и продаж":
· Часть 1. Система маркетинга
· Часть 2. Система продаж
По итогам изучения вебинара и статьи выполните следующие практические задания:
1. Выстройте линейку своих продуктов, желательно от дешевого к дорогому. Понятно, что она может измениться. Но это не повод не планировать.
2. Пропишите, по каким каналам Вы будете продвигать на рынок и продавать свой продукт.
3. Что Вы сделаете, чтобы удерживать своих клиентов?
4. Как вы будете повышать прибыль от своих клиентов?
В наше время для продвижения своего бизнеса и продаж очень важно грамотно использовать Интернет. Во многих отраслях сейчас бОльшая часть продаж делается или скоро будет делаться именно здесь. Увы, многие компании используют в Сети лишь самые базовые инструменты: простенький сайт-визитка, поисковая оптимизация и пр. Если у Вас так, то Вы рискуете повторить судьбу мамонтов ;(
Проработайте мою практическую статью "Использование Интернет для привлечения клиентов и продаж (в реальном бизнесе)".
Выполните все практические задания и примените полученную информацию в своем бизнесе.
***
Дополнительные материалы
Рекомендую Вам изучить возможности сервиса SmartResponder.RU:именно он рассылает для Вас эти уроки в автоматическом режиме, тем самым повышая Ваше доверие ко мне и моим услугам. Вы можете создать аналогичные серии писем по своим темам, чтобы отправлять их своим потенциальным клиентам без каких-либо финансовых и временных затрат.
Также Вы можете пройти другой мой курс, который так и называется "Как создать эффективную систему продаж". Впрочем, я бы на Вашем месте сделал это после качественной проработки данного курса - Вам сейчас хватает дел по созданию нового бизнеса. Его "шлифовка" - задача следующего этапа.
***
Обсудить темы данного курса, можно в моем блоге.
Задать мне вопросы, высказать свои восторги, сомнения и критику Вы можете, написав на адрес: info@mrybakov.ru.
Если Вам нужна помощь в создании нового бизнеса - обращайтесь. Для меня это повседневная работа.
***
В следующем уроке Вы спроектируете механизм работы Вашей будущей компании - ее бизнес-процессы. До встречи послезавтра в 10 утра!
***
Успехов!
С уважением,
Михаил Рыбаков
P.S. Если Вы считаете, что эта информация будет интересна кому-то из Ваших коллег или друзей, и может помочь ему в бизнесе и в жизни - пожалуйста, перешлите ему это письмо.
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